IN FALIMENT

Toata lumea Tsi poate tine sub control situatiile financiare. Inainte de a trece la
actiune, ar trebui sa:

- Identificati fiecare creditor pentru a sti cu exactitate ce sume datorati fiecaruia
- Incercati s& administrati mai bine banii prin reorientarea afacerii

- Incercati sa schimbati structura cheltuielilor si reduceti datoriile viitoare

- Documentati-va cu privire la ce drepturi gi obligatii aveti .

Aborda ti-va creditorii

Ar trebui sa discutati cu fiecare creditor in parte pentru a incerca sa reechilibrati o
situatie financiara. Exista creditori care si-au constituit provizioane gi ar putea sa va
ofere ceva solutii:

- Sa va ofere o perioada de gratie mai indelungata

« Suma poate fi schimbata sau perioada de rambursare

- Termenele de plata pot varia de la un credit la altul , sau
« Pot sa accepte o reducere a datoriei .

Cautati o consiliere financiar a

Pentru a va evalua afacerea trebuie sa raspundeti in mod obiectiv la o serie de
intrebari .lata cateva puncte la care sa va concentrati pe raspunsuri clare :

* Costurile activitatii curente cresc mai rapid decat profitul brut ?

« Inregistrarile financiare va ofera informatiile de care aveti nevoie pentru a rula
afacerea ?

* Detineti sisteme de gestionare a conturilor clientilor ?

« Intarziati platile catre furnizori din lipsa de flux de numerar ?

» Atiratat termenele de plata a taxelor si impozitelor in ultimul exercitiu financiar
?

* Banca dvs. a refuzat la plata vreun instrument de plata pentru a onora plati
din contul dvs. ?

* Ati fost refuzat de banca in a primi o finantare pentru acoperirea platilor catre
furnizori de activitate curenta ?

* Pe cati clienti cheie va bazati afacerea ?

 Ati inregistrat o scaderea a vanzarilor comparativ cu perioada precedenta ?

» Sunt proiectiile de vanzari pe anul acesta mai mari decat cele din anul
precedent ?

Raspunsurile la aceste intrebari va pot furniza indicatii asupra zonelor mai putin
performante ale activitatii dvs.



IN FALIMEMNT

Stiti sa administra ti o plat a intarziat a ?

» Daca se intampla ca un client sa nu plateasca la scadenta stabilitd de comun
acord , incercati sa rezolvati acest aspect si sa revizuiti metodele de a reduce
posibilitatea ca partenerul dvs. sa intarzie plata din nou .

* Luati Tn considerare ca aveti dreptul legal de a percepe dobanzi precum si
alte costuri de recuperare a debitelor neincasate .

» Trebuie sa analizati relatia cu fiecare client deoarece ea difera de la un
partener la altul, iar abordarea trebuie sa fie adecvata. Sigur ca o monitorizare
constanta ar putea preveni o intarziere, este deosebit de important sa luati
pulsul in permanenta prin contacte telefonice, intalniri periodice. n felul acesta
veti simti daca situatia partenerului s-a schimbat intre timp, daca Tntampina
dificultati sau va veti asigura ca totul decurge conform planului .

« Cu cat sunteti mai bine informat, cu atat va veti reduce gansele de a
inregistrare o pierdere. Este cam tarziu sa iti recuperezi un debit dupa ce ai
aflat din Buletinul Procedurilor de Insolventa ca partenerul tdu este sub
protectia tribunalului .

* O actiune juridica ar trebui sa fie ultima varianta, in timp ce metodele
alternative ar putea da rezultate mai bune: o prima metoda ar fi sa aveti in
cadrul firmei o persoana care sa monitorizeze starea debitelor si sa presteze
servicii de colectare a creantelor.

* O alta metoda ar fi angajarea unui avocat specializat in colectarea debitelor ,
acesta detinand parghii puternice de a ajunge la un rezultat sau apelati la o
agentie specializata . Avantajul in cazul unei agentii este acela ca poate fi cea
mai rapida metoda de recuperare a creantelor, desigur contra unui comision
ce variazd intre 8-10% din valoarea recuperatd. Intotdeauna vor fi si
dezavantaje, dar trebuie cautat cel mai optim raport cost/beneficiu .



